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Prizise Dichtungen
fir alle Anwendungsbereiche

WVito Rimoldi #

Guarniziont E Articon TECNICH

Gerade in der Industrie- und Automobilbranche spielen Dichtungen eine sehr wichtige Rolle. Auch wenn diese Bauteile zumeist unbedeutend
und klein aussehen, sorgen sie in vielen Fallen fiir eine reibungslose Funktion, beispielsweise in Maschinen oder Motoren. Ohne entspre-
chende Dichtungen wiirden Fliissigkeiten auslaufen oder Komponenten nicht sachgemig miteinander verbunden werden konnen. Auf dem
Gebiet der Fertigung von hochprizisen Dichtungen aller Art sticht die Vito Rimoldi S.p.A. aus Legnano in Ttalien hervor. Das Familienunter-
nehmen stellt seit iiber 70 Jahren Dichtungen fiir verschiedene Industrien her.

+Mein Vater Vito grindete den Be-
trieb bereits im Jahr 1940", erklart
Ing. Claudio Rimoldi, Prasident und
Eigentlimer bei Vito Rimoldi. ,Auch
heute noch sind wir ein 100-prozen-
tiges Familienunternehmen
spezialisieren uns auf die Fabrikati-

und

,Dawir ein breites Pro-
duktspektrum anbieten
konnen, darunter indus-
trielle und hydraulische
Dichtungen, beliefern wir
unterschiedlichste

Klienten.*

on hochpréaziser Dichtungen flr ver-
schiedene Anwendungsbereiche.”
Der Produktionsbereich des Unter-
nehmens ist daher in zwei Bereiche
aufgeteilt. ,Wir bedienen uns unter-
schiedlicher  Herstellungsmetho-
den", berichtet der Prasident. ,Ne-
ben kleineren Stlckzahlen fir
kundenspezifische Auftrédge produ-
zieren wir auch Standarddichtungen
in groBen Auflagen.” So ist man in
der Lage, Dichtungen je nach Mate-
rial, Anforderung und Stlickzahl op-
timal anpassen zu kénnen.

Klienten aus der ganzen Welt

Die Kunden des Unternehmens mit
seinen 25 Mitarbeitern finden sich
vor allem in der Industrie. ,Da wir ein
breites Produktspektrum anbieten

Die Produktion der Dichtungen erfoigt an zwei Standorten in Legnano und Borsana in
ftalien

Branchen

kénnen, darunter industrielle und
hydraulische Dichtungen, beliefern
wir unterschiedlichste Klienten®,
sagt Claudio Rimoldi. ,Heizungsan-
lagenhersteller sind darunter genau-
so zu finden wie Automobilzuliefe-
rer, Kunden aus den chemischen
Industrien, aus dem mechanischen
und Energie-Bereich.” Mit Hilfe von

Das Unternehmen ist bekannt fiir seine Kompetenz zum Finden von Lisungen fiir alle

vertriebsorientierten  Technikern
sucht man den direkten Kontakt zur
Zielgruppe. ,Momentan liegt unser
Exportanteil schon bei 40 Prozent,
mit steigender Tendenz", berichtet
der Président. ,Unsere Schwer-
punkte liegen unter anderem in
Osterreich, Slowenien, Deutschland,
Spanien, Korea und Taiwan. Schon

bald wollen wir auch in Brasilien
Marktanteile erobern.”

Zusammenarheit als Mittel zum
Erfolg

Mit einem Umsatz von sechs Millio-
nen EUR zeigt sich der Familien-
betrieb als stabiles, gewachsenes
Unternehmen. ,Einer unserer Er-
folgsfaktoren ist sicherlich in unse-
ren eigens entwickelten Produkti-
finden, die
einzigartig am Markt sind®, erklart
Claudio Rimoldi. ,Zudem spielen
unsere Kooperationen mit univer-
sitdren Forschungseinrichtungen so-
wie Lieferanten aus der ganzen Welt
eine bedeutende Rolle.” In Zukunft
will man sich daher vermenhrt auf die
Ausweitung der internaticnalen Ge-
schaftstatigkeiten  konzentrieren.
,Eine Steigerung des Exports ist un-
ser grofes Ziel”, summiert der Prési-
dent. ,Mit dem Beginn der Verkaufe
in Brasilien ist schon der erste Schritt
gemacht.” [ |
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